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5 rue dAlsace-Lorraine 6 ans dexpérience
75019 PARIS Bilingue anglais

0760264546 Dynamique

marc laurent6@gmail. com Sérieux
25ans Motivé

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Conseiller commercial en assurances sociéte ASSUDIKA SAS de 01/2013 4 aujourd'hui en CDI
PME - Effectif 2 personnes - Création 2012 - B2B et B2G / Courtage en assurances (via comparateur intemet) a Paris (75014)
Analyser et répondre aux besoins en produits santé et prévoyance

Vente & distance de produits dassurances a des particulliers et professionnels

Commercial international trading société PRODICONSEIL SARL de 10/2010 4 08/2012 en CDD
PME - Effectif 11 personnes - Création 1999 - B2B / Import-Export de papiers a lvry-sur-Seine (94200)

Analyser et répondre aux besoins en papiers a des grosistes, intermédiaires, (re)vendeurs, traders et Etats

Vente a distance et en face a face (type vente d'affaires de papiers) en format ou en bobine.

Employé polyvalent sociste SOMAVOG SA de 2006 & 2008 en CDD

PME - Effectif 36 personnes - Création 1977 - B2B / Manutention de produits alimentaires & Rungis MIN (94150)
De jour - Assister le responsable administratif et comptable dans ses taches quotidiennes

De nuit - Gestion physique des entrées et sorties de stocks, manutention, sécurité et surveillance des quais
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 Gestion d'un portefeuille ot d'une BDD clients
 Rendez-vous d'affaires

' Constitution de dossiers commerciaux - appels doffres, devis,
bons de commande, proformas, factures

 Prospection téléphonique, e-mails, publipostages

' Analyse et réalisation d'un projet commercial

 Gesfion des achats, des ventes et des stocks

' Suii des commandes clients (tracking)

' Développement des gammes produits

 Gestion des comptes clients du site infernet

 Force de vente, techniques commerciales

 Gestion et animation de réunions ainsi que dune équipe
commerciales

' Mise en place de tableaux de bord et plannings

RELATIONS PRESTATAIRES / FOURNISSEURS
 Gestion de portefeille fourniseurs

 Gestion de BDD fournisseurs

 Rendez-vous dffaires

' Sourcing via interet et via le Birkner international

' Achats de nouveaux stocks de marchandises et son tracking
 Suivi des nouvelles offres fournisseurs

= Développement de nouveaux partenariats

COMPETENCES

COMMUNICATION / MARKETING

' Création d'un show room

u Intégration d'un plan marketing

' Création de supports de communication - plaquette doffres,
book doffres, fiches techniques produits et newsletter ciients
' Gestion des formulaires d'inscriptions au site internet

u Préparation et participation a 2 salons professionnels -
Emballage 2010 et DRUPA 2012

ADMINISTRATIF/ FINANCIER

' Compte rendu de réunions et rapports d'activité via tableaux
de bord

u Achivage des échantilons, dossiers fournisseurs, clents et
transporteurs

' CCIP - validation crédits documentaires et certicats d'origine
= Encaissement et suivi des cheques

' Suivi des virements et swift, traites, certificats dorigine, cré-
dits documentaires et remises

' Gestion des paiements, relance et gestion des liiges

INFORMATIQUE

u Suite Office, Adobe Photoshop CS6

' Sage 100 Commercial et Sage 100 Comptabilite
w Sphynx, Inface ERP, Outlook et Thunderbird
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ETS Management des Unités Commerciales - 2012
Baccalauréat Economique et Social spécialité science politique - 2010




