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36 ans – Marié - Permis B
COMPÉTENCES PROFFESIONNELLES
· Développement commercial et mise en place de la stratégie de l’entreprise.
· Prospection et acquisition de nouveaux clients.
· Analyse et conseil client.
· Animation de réseaux.
· Elaboration d’un circuit de recommandations clients.
· Création de réseaux de prescripteurs et apporteurs d’affaires.
· Gestion et pérennisation  de portefeuille.
· Reporting
EXPERIENCES PROFESSIONNELLES
· BERNARD & Cies – Gérant - 2013
Développement et gestion d’un cabinet de courtage en assurances.
Création et mise en place d’un portefeuille clients particuliers et professionnels.

· GROUPAMA TRANSPORT – Animateur Réseaux - 2008 - 2011
Création et animation d’un réseau de courtiers et agents généraux d’assurances.
Visite de 400 intermédiaires  et agrément de 50 d’entre eux. CA : 532.000 € en affaires nouvelles.

· ASSU 2000 – Chef de Secteur – 2007 - 2008
Encadrement, formation et développement d’un réseau de 12 agences et agents dans les Alpes Maritimes.
Réalisation d’un chiffre d’affaires de 450.000 € environ sur un an. Mise en place d’un réseau d’apporteurs d’affaires,.
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· Membre des DCF Provence, association pour la promotion de la fonction commerciale.

· Maîtise des logiciels Word, Excel, PowerPoint et Outlook.

· Notion d’anglais et d’italien.

· Pratique du jogging et du tennis.
PROFIL
· Ecole Commerciale AXA France
Formation professionnelle assurances.

· BTS Action Commerciale 1ère année
Lycée Maximilien de Sully.

· Baccalauréat Littéraire
Lycée Mélizan
FORMATION
· ASSU 2000 – Responsable d’Agence - 2004 - 2007
Développement et gestion de portefeuilles clients en assurances de particuliers .
Développement du chiffre d’affaires, maîtrise des résiliations, création d’un réeau d’apporteurs d’affaires.
Fonction de tuteur d’accueil et d’intégration, formation des nouveaux commerciaux. CA : 126.000 €.

· AXA France – Conseiller Clients – 2002 - 2003
Gestion et développement d’un portefeuille de clients particuliers et professionnels en assurances IARD et Vie.
Maintien des polices en cours et prospection de nouveaux clients.
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