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Erwann FERRAGU							 Permis B
5 rue Charles Infroit 							 Véhicule personnel
92190 MEUDON							 Nationalité française
06.79.94.19.47								 35 ans, né le 19/07/1979 erwann.ferragu@gmail.com						A.F.P.S. (Brevet de secouriste)    


Objectif : Bachelor Assurance et gestion de patrimoine en alternance

FORMATION : BAC +3


Sept 2014- juin 2015 	BTS MUC  (Management des Unités Commerciales)
			(GRETA Val d’Oise - Lycée Julie Victoire Daubié 95)
			Stage CASTIM Immobilier  (12 semaines)   CA TTC 26 500 Euros mensuel
Contact du Gérant MR MOSZER – 01 43 35 05 07 

1999-2000 		Baccalauréat STT (Action et communication commerciale)  
			Lycée Vincent Van Gogh Yvelines – 78

			Anglais : Courant (Séjour linguistique d’un an à Sydney - AUSTRALIE)   
			Espagnol : Scolaire
			Informatique : Maîtrise du pack office, Périclès, AC3 (logiciels immobiliers)

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 

2008-2014		NEGOCIATEUR, PUIS RESPONSABLE DES VENTES  
			CASTIM IMMOBILIER Réseau Agence Réunies - Adhérent AMEPI  01 43 35 05 07  

			*Objectif atteint soit 200 000 €uros TTC Administrateur de biens – Syndic – PARIS 14e	  			*Développement du portefeuille de biens immobiliers 
			*Gestion et management de l'équipe commerciale
			*Prospection terrain et estimations et visites de biens
			*Mise en adéquation des biens avec les besoins des clients, prise de mandats 
			*Relances téléphoniques et électroniques, médiations entre acheteurs et vendeurs
			*Négociation des prix et conditions de vente pour les proposer aux acquéreurs
			*Suivis administratifs des projets d'acquisition ou de vente (compromis de vente)

2007-2008		DIRECTEUR D’AGENCE INTERHOME Location saisonnière internationale -PARIS 8e  
			
			*Gestion et développement du parc locatif
			*Accueil et suivi des locataires
			*Gestion du personnel et des tâches administratives 

2006-2007 		VENDEUR EN COSMETIQUE MYERS,  DAVID JONES Grands magasins 
Sydney AUSTRALIE (L’OREAL Brand, Christian Dior)

			*Vente et conseil auprès de la clientèle.
				
2005-2006 		CHARGE DE CLIENTELE CAISSE D’EPARGNE  Banque de détail - PARIS 11e

			* Accueil et orientation des clients de l'agence. 
			*Traitement des opérations courantes, réalisation des objectifs commerciaux 	
		
2002-2004 		AGENT COMMERCIAL ALESIA CONSEIL  CA TTC annuel 250 000 €uros
			(Réseau ARTHURIMMO.com) Agence de Transaction immobilière – PARIS 14e

  			*Développement du portefeuille de biens immobiliers 
			*Mise en adéquation des biens avec les besoins des clients, prise de mandats 
			*Prospection terrain et estimations et visites de biens.

LOISIRS ET INTERETS PERSONNELS 

Loisirs : Tennis, ski alpin, snow-board, cinéma.
Séjours à l’étranger : Australie, Canada, USA, Vietnam, Laos, Thaïlande, Indonésie, Inde, Maroc, Tunisie, Ile Réunion /Maurice, République Dominicaine, Russie, Europe, Islande.
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