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	Cédric CHEVALIER

CADRE COMMERCIAL

	
	33 ans
Concubinage
JARVILLE LA MALGRANGE France
Permis de conduire


	Mon CV en ligne

www.doyoubuzz.com/cedric-chevalier


	   Expériences 

CHARGE D'AFFAIRES 

MONTMIRAIL - VERSPIEREN - Courtier en Assurances Construction et Mandataire LLOYD'S - MARSEILLE, France - CDI – Octobre 2014, Décembre 2014

- Développement du CA du Cabinet sur la Zone Sud-Est,
- Développement et animation d'un réseau d'apporteurs d'affaires,
- Fidélisation des clients,
- Recherche de prospects et émission des offres en relation avec un binôme souscripteur.

DIRECTEUR TERRITORIAL LORRAINE

SFS EUROPE - 1er Courtier Français en Assurances Construction - NANCY, France - CDI - Février 2012, Juin 2013

- Organisation de l’agence,
- Création et développement du réseau d'apporteurs d'affaires,
- Mise en place de processus de souscription,
- Développement du CA de l’agence (passé de 40 000 € en 2010 à 226 000 € en 2011, puis à 460 000 € en 2012),
- Management et orientation de la politique commerciale,
- Gestion de la qualité du portefeuille.


CHARGE DE CLIENTELE

SFS EUROPE - NANCY, France - CDI - Octobre 2011, Février 2012

- Développement du CA sur les départements attribués - Moselle et Meuse (passé de 15 000 € en 2010 à 180 000 € en 2011, puis à 380 000 € en 2012),
- Constitution du réseau d'apporteurs d'affaires,
- Emission de devis, souscription des contrats.

ASSISTANT TECHNICO-COMMERCIAL

SFS FRANCE - NANCY, France - CDI - Juin 2011, Octobre 2011

- Accueil physique et téléphonique des clients,
- Gestion administrative des dossiers,
- Relance suite à devis,
- Maililng, phoning.

CHARGE DE CLIENTELE

CABINET BERTIN - PONT A MOUSSON, France - CDI - Août 2007, Juin 2011

- Etablissement d’étude patrimoniale et mise en place des solutions,
- Gestion de l’agence en l’absence de l’Agent,
- Commercialisation des contrats Santé, Prévoyance et IARD,
- Gestion de la qualité du portefeuille,
- Gestion de sinistres en l’absence de la Gestionnaire,

CONSEILLER CLIENTELE

CABINET PIERRON - NANCY, France - CDI - Mai 2006, Juillet 2007

- Souscription de contrats Vie, Prévoyance, IARD, Santé,
- Développement du CA sur la branche PROFESSIONNELS/TPE,
- Gestion de la qualité du portefeuille.

COMMERCIAL SEDENTAIRE

RELAIS ASSURANCES - NANCY, France - CDI - Janvier 2006, Mai 2006

AGENT D'ENTRETIEN

ALLO NETTOYAGE - LAXOU, France - CDI - Octobre 2005, Janvier 2006

COLLABORATEUR D'AGENCE

CABINET MATHIS - ESSEY LES NANCY, France - Intérim - Septembre 2005, Septembre 2005

- Gestion des contrats,
- Visite chez les clients professionnels avec l'Agent,

COLLABORATEUR D'AGENCE

CABINET LORRAINE ASSURANCES - NANCY, France - CDI - Août 2003, Août 2005

- Souscription de contrats IARD, santé,
- Gestion de sinistres (principalement automobiles),
- Relance suite à devis,
- Suivi du portefeuille clients.

  Compétences 

Commercial 

Stage de formation AGF pour obtention de la carte professionnelle 

Négociation B to B 

Création de réseau par recommandation

Informatique 

Word, Excel, Access, Open Office, Internet

Langues 

Anglais courant et anglais technique d'assurance 

Arabe notions

  Formations 

BTS ASSURANCES - ENAss - Ecole Nationale d'Assurance 
Août 2003 - Août 2005 

BAC STT - LYCEE CHOPIN 


	Me contacter

  Email
ced.chevalier54@gmail.com

  Portable
0638981084

  Skype
ced.chevalier54

Présentation

Mon parcours professionnel est clairement marqué par mon envie d'évoluer et d'aller de l'avant, cette envie se retrouve également dans ma nature volontaire et investie.

Centres d'intérêts 

Lectures

Sport

Squash, football, randonnée, kayak, escalade, boxe thaïlandaise, krav maga, MMA 

Musique





