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Madame, Monsieur, 


Mon projet professionnel est d'entamer une carrière dans le secteur de l'Assurance. 
En effet, je me retrouve parfaitement dans l'atmosphère et les ambiances d'échanges qui y règnent. 
(collaborer avec les différents acteurs d'une agence : "clients et professionnels") 
De plus vos produits sont de qualité, vos services performants, vos solutions polyvalentes ... 
Ajouter au fait que ce soit en parfaite adéquation avec ma formation visée. 


La fonction de "Conseiller Clientèle" (qu'elle soit en B to B ou en B to C) encourage l'écoute du client, 
la compréhension du besoin, l'adaptabilité à chaque type de "cas-individus", le discernement, et l'empathie. 
Je m'oriente vers des fonctions type "commercial-conseil" car j'aime cette proximité avec le client. 


Je suis réactif, créatif, engagé, dynamique, assidu, concentré, ponctuel et sérieux dans mon travail. 
Je suis à l'aise à l'oral et à l'écrit, j'ai un riche vocabulaire et un très bon relationnel. 
De nature curieux et intéressé, j'apprends très vite et j'ai une bonne mémoire. 
Je peux travailler en autonomie ou en équipe, animer des dynamiques de groupes. 
Ces compétences m'ont naturellement orienté vers des secteurs à dominante "contact-relation client", 
et je souhaiterai donc les mettre à votre disposition.


J'éprouve un grand intérêt pour les missions telles que :
-	le conseil aux clients, leur proposer des solutions adaptées (contact client) 
-	améliorer les services clients associés (fidéliser le client) 
-	la vente (élargir et développer son portefeuilles clientèle) 
D'après mes expériences passées, je pense avoir déjà de bonnes notions quant à : 
-	l'analyse d'un marché (concurrents, opportunités, menaces ...) 
-	l'analyse des clients et/ou prospects cibles (segmentation, comportement, fréquence d'achat) 
-	l'analyse pertinente des besoins et attentes du client (besoin consommateur) 

Je considère que suivre le projet d'un individus dans sa globalité de A à Z est un vrai plus, 
et accentue ce sentiment d'engagement.


Je suis enthousiaste à l'idée de partager ma formation et toutes ces missions à vos côtés. 
Je me permets donc de solliciter votre groupe afin qu'il m'aide à m'épanouir dans cette optique de carrière. 
Naturellement, je suis prêt à faire preuve d'un investissement personnel et professionnel conséquent au quotidien. 


J'envisage de terminer à la rentrée prochaine ma 3ème année dans une Formation (agréée) de l'Enseignement Supérieur en Banque-Assurance-Finance, afin d'obtenir le diplôme Licence Professionnelle (Bac+3 équivalent Licence). 
Souhaitant préparer ceci dans les meilleures conditions, je serai très heureux de bénéficier de votre savoir-faire unique et de la reconnaissance internationale de votre groupe pour ma formation, que j'aimerai donc réaliser en alternance.


Entrer au sein de votre entreprise et travailler à vos côtés m'apporterait une solide expérience bénéfique à mon apprentissage, un enrichissement personnel et culturel majeur, et serait en accord avec mon projet professionnel.

Bien évidemment, je me tiens disponible afin de vous convaincre de mes compétences, de ma méthodologie, 
de ma motivation, ainsi que vous prouver le sérieux de mon travail.

Dans l’attente d’un éventuel entretien, je vous prie d’agréer, Madame, Monsieur, l’expression 
de mes salutations les plus distinguées.


Fait à La Varenne, le 28 Août 2017
