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A Rennes, le 26 Mars 2015,

Madame, Monsieur, 

Ayant actuellement achevé mon cursus universitaire en Sciences Economiques et Sociales et spécialisé en protection sociale (Master 2 économie appliquée, mention protection sociale complémentaire), je souhaiterais compléter cette formation par la licence professionnelle Chargé de Clientèle Assurances dispensée à l’IUT de Saint Denis.
Au cours de mes années d’études, j’ai pu développer des connaissances générales en économie, droit et sociologie que j’ai renforcées durant l’année de master 2 (économie et droit de la protection sociale, économie de la santé, éthique économique etc.). Cette dernière année d’études m’a permis de bénéficier d’une vision globale de notre système de protection sociale et les enjeux et mutations actuels de celui-ci, et plus particulièrement autour des risques de personnes.

	La possibilité offerte par l’IUT de Saint Denis d’intégrer cette formation par le biais de l’alternance me permettrait tout d’abord de consolider mes compétences terrain, mettre en application les enseignements opérationnels dispensés (Assurances de particuliers, assurances de professionnels) mais aussi optimiser la dimension commerciale de mon profil (relation client, mercatique etc.). Ce serait également l’opportunité d’élargir mes connaissances techniques sur les produits d’assurance.

Par ailleurs, mes précédentes expériences, que ce soit en ressources humaines ou en marketing opérationnel, n’ont fait que confirmer l’envie de démarrer mon activité professionnelle au sein d’un organisme de protection sociale, et plus précisément, de participer au développement commercial de produits d’assurance de personnes.
A court terme, j’aimerais assimiler les compétences et aptitudes requises d’un conseiller commercial spécialisé sur le marché des particuliers (conseil et vente, gestion de portefeuille, fidélisation etc.). Après une bonne maitrise des produits et des techniques de vente, je souhaiterais m’orienter vers la commercialisation des produits d’assurance des professionnels. A plus long terme, j’ai aujourd’hui comme objectif d’essayer de prétendre à un poste d’encadrement d’une équipe commerciale de façon à concilier au mieux mon attirance pour l’apprentissage théorique et l’environnement commercial.

En espérant que cette lettre retienne votre attention, je reste bien entendu à votre disposition si besoin pour vous présenter mes motivations dans le cadre d’un entretien.

Je vous prie, Madame, Monsieur, de croire en l’expression de mes sincères salutations.


Matthieu Bourreau
