Antoine WAUTE 							Nouméa le 10/06/2015
6 rue du Mékoua Bat H Appt 12					
Résidence Les collines d’Auteuil
98835 Dumbéa – Nouvelle-Calédonie
Tél : +0687.80.41.00
E-m@il : antoine .waute@gmail.com


A l’attention de La direction Des Ressources Humaines
De L’INSTITU DE FORMATION DE L’ASSURANCE


Objet : Demande d’admission à l’INSTITUT DE FORMATION DE LA PROFESSION DE L’ ASSURANCE.

Monsieur, Madame

Actuellement salarié chez Groupama- Gan Outre-Mer en tant qu’assistant commercial et administratif depuis le 11 Août 2014, je souhaite désormais reprendre mes études en intégrant la Licence Professionnelle Assurance Banque Finance – Chargé de clientèle en assurance en alternance à l’IUT de Saint-Denis à Paris .

En effet, j’ai découvert un intérêt pour ce métier lors de mon  embauche dans cette compagnie qui est d’ailleurs leader sur le marché des assurances en Nouvelle- Calédonie.

[bookmark: _GoBack]La poursuite de ma formation dans ce secteur  par la voie de l’alternance  me permettrait ainsi d’acquérir de plus larges compétences et de développer mon professionnalisme dans le monde des assurances . L’alternance est pour moi un moyen très efficace de former de futurs conseillers de clientèle particuliers, opérationnels dans l’immédiat à l’issue de cette formation.
En effet le marché de l’emploi calédonien requiert désormais d’avoir une certaine polyvalence dans les fonctions tertiaires et en particuliers des compétences techniques et commerciales afin de répondre au mieux aux besoins du monde de l’entreprise.
Qui plus est, la croissance économique dont bénéficie depuis quelques années la Nouvelle – Calédonie grâce à la mise en route des deux usines de transformations de Nickel, VALE et KNS, amène à un développement certain du monde des PME et PMI très demandeuses en sous-traitants, et  par conséquent en terme d’assurances. Les prochaines années confirmeront certainement cette tendance.

La poursuite d’une telle formation en Alternance ne peut que m’offrir,  dans un avenir proche,  de sérieuses opportunités professionnelles et une facile insertion dans la vie active,  notamment en tant que chargé de clientèle  particuliers et professionnelles.
D’un naturel sérieux, motivé et dynamique je possède également un sens relationnel indéniable qui me semble être un atout tant dans l’approfondissement de mes connaissances que dans l’acquisition de nouvelles compétences dans le marché de l’assurance.
Le monde de l’assurance  m’a permis de découvrir et de valoriser des qualités personnelles  telles que le sens de la communication et de l’échange. Aussi c’est vers ce secteur que j’ai naturellement décidé d’orienter mon parcours de formation.
Réaliser cette formation en alternance auprès de votre entreprise me permettrait ainsi d’acquérir une double compétence technique et commerciale de qualité et de m’insérer au mieux  dans un secteur professionnel correspondant  à mes attentes. Par ailleurs, ses compétences m’aideraient à  évoluer à des postes à responsabilités dès mon retour en Nouvelle-Calédonie au sein d’une compagnie d’assurance, d’un cabinet de courtage ou chez un agent général .
Poursuivre ma formation en alternance en intégrant votre équipe dans l’une de vos agences sera pour moi une opportunité pour valoriser et développer mon professionnalisme dans ce secteur d’activité.
Restant à votre entière disposition pour toute information complémentaire, je vous prie d’agréer, Monsieur, Madame, l’expression de mes sincères salutations.
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