

Mon projet professionnel





Tout d’abord, je souhaiterai travailler dans le secteur des assurances car celui-ci est très diversifié, actif et en pleine expansion. De plus, ce secteur m’est  devenu familier car j’y ai effectué des missions d’intérim en tant que Gestionnaire Prévoyance Obsèques et vie. Ce furent des expériences très enrichissantes qui m’ont motivé à développer d’avantage mes connaissances en assurances. 

D’où mon souhait d’obtenir un diplôme dans ce secteur à fort potentiel de recrutement, et où les chances d’obtenir un emploi fixe sont très élevées. En effet obtenir un diplôme dans ce domaine sera pour moi un moyen de développer ma carrière et asseoir mes compétences.

En outre, je souhaite suivre cette formation en alternance car elle présente plusieurs avantages.
L’alternance, permet d’acquérir une double qualification, théorique et pratique.   
 A cela s’ajoute l’aspect financier qui n’est pas négligeable puisque l’alternance permet de suivre une formation et de percevoir une rémunération pendant toute la durée du contrat. 
Enfin, l’alternance est, selon moi la solution la plus efficace pour acquérir de l’expérience en phase avec les études effectuées.

Dans le cadre de mon projet pour la licence en assurances, j’envisage de postuler dans les back offices des sociétés d’assurance. En effet, je souhaiterais occuper une fonction de support au sein de l’unité administrative d’une entreprise en vue de traiter les contrats, les adhésions et les sinistres.

Par la suite, en termes de métiers et de fonction, je souhaiterai occuper un poste de gestionnaire de contrats sinistre IARD, compte tenu de l’évolution des mentalités et de l’attachement des personnes vis-à-vis des objets.

Enfin concernant mes ambitions professionnelles, à court et moyen terme, je souhaiterai occuper un poste de gestionnaire de contrats sinistre en siège pour pouvoir avoir une vision plus large de ce secteur. 

[bookmark: _GoBack]A long terme, je souhaiterai évoluer sur un poste à responsabilité, où mes missions seront l’évaluation des besoins et des risques, la comparaison des tarifs et la vente de produits d’assurance, de préférence en souscription.
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